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So, what do you want  in place of what's  there?  Just use plain English  (or  French,  etc.)  to  say what  you want. Don't  be  fancy.  Plain
language is just as good as  legalese. Go ahead,  try  it.  I am confident you'll be pleasantly surprised.  I have never had a negotiation
disappoint me yet and I *always* negotiate. And I'm prepared to walk away over some things, but I've never had to. Publishers only
seem unreasonable on the surface of their contracts (lawyers...). They're really not that bad. At least give it a try.
Maybe you can get some help
Many universities give faculty members help with publishing contracts because the rights that faculty preserve through negotiation, for
themselves and sometimes for the institution, benefit the public generally, as explained in Managing your copyrights. So check around
and see if there is an office on your campus that will help you get a handle on this important job. If not, ask why not? Again, be brave.
Let people know what you want. Wait a minute, you're faculty. You are good at that. Go get 'em.
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